
Vue cycle du programme des cours Bl Or Th Pr Au Cr

Cours obligatoires (B1 : 16Cr)

GCER0173-1 Module 1 : Fonctionnement de l'entreprise - Fabrizio ROSSI - [36h
AUTR]

B1 Q2 24 - [+] 2

GCER0174-1 Module 2 : Droit de la vente nationale, européenne et internationale -
Jacques DEFER - [36h AUTR]

B1 Q2 24 - [+] 2

GCER0175-1 Module 3 : Supply Chain - Thierry PIRONET - [36h AUTR] B1 Q2 24 - [+] 2

GCER0176-1 Module 4 : Conduite de réunions - Olivier HOLLANDER - [18h AUTR] B1 Q2 12 - [+] 1

GCER0177-1 Module 5 : Techniques de vente 1 : l'attitude du vendeur -
Olivier HOLLANDER - [36h AUTR]

B1 Q2 12 - [+] 2

GCER0178-1 Module 6 : Techniques de vente 2 (anglais) - Vincent NANNI - [54h
AUTR]

B1 Q2 36 - [+] 3

GCER0179-1 Module 7 : Techniques d'achat - Helen VAN DEN DOOREN - [36h
AUTR]

B1 Q2 24 - [+] 2

GCER0180-1 Module 8 : Maitriser les outils de veille - Xavier TEICHMAN - [18h
AUTR]

B1 Q2 12 - [+] 1

GCER0181-1 Module 9 : Personal branding - Olivier HOLLANDER - [18h AUTR] B1 Q2 12 - [+] 1

Programme des cours 2018-2019

HEC - Ecole de gestion de l'ULg

Certificat d'université : "Les fondamentaux de la vente en entreprise"

ULiège : Administration de l'Enseignement et des Etudiants - Affaires Académiques
Responsable de l'information : Monique Marcourt, Direction générale à l'Enseignement et à la Formation

Date de validité des données : 24/04/2019 - Page 1 / 1


